
 

 

  

 

站在人性的高度，从战略入手，展开一切为大的谈判 

时局，事局，格局，局局根本 

入情，入理，入人性深处 

取势、明道、优术 

阴谋与阳谋，奇正之道，都为了赢得大的胜利！ 

 

2008 年《谈判博弈》光盘登陆电视台及机场，火遍全国； 

2011 年《谈判路线图》2012 年《谈判说服力》专著出版，畅销至今； 

2013 年《谈判路线图》视频《网易云课堂》上线，并长期占据经管类榜首； 

2013 年《炉边谈判》脱口秀系列共 40 集在各大视频网站隆重上线； 

2014 年《人性的奥秘》视频上线，成为最神秘最吸引人的超级视频； 

2015 年《霸道面试秘籍》等系列职场谈判视频上线，同时力刚网店正式开张； 

【课程优势】 

战略的高度——震人发聩 

人性的深度——醍醐灌顶 

落地的强度——立竿见影 

【课程大纲】 

取势——赢在起点 

 时间的雕琢 

计算好时长 

选择好时段 

把握好时点 

关注时间变化 

 空间的整合 

整合内部与外部资源 

整合实力与信息资源 

整合专业与财力资源 

预设当下的总体策略 

 角度的审视 



 

个人角度分析 

团体角度分析 

归属角度分析 

考察双方态度 

明道——行在大道 

 三正道 

天道发电 

地道发财 

人道发善 

 三奇道 

出新之道 

出奇之道 

出特之道 

 三邪道 

逆天邪道 

毁地邪道 

灭人邪道 

优术——谋定后动 

 法术：谋略的套路 

先建立个人信任 

再建立合作信任 

后达成谈判协议 

 话术：话术的本质 

问话的艺术 

说话的技巧 

答话的艺术 

 技术：礼仪的操行 

仪容之重 

仪表之类 

仪态之究 

李力刚其人 

上海青年交流五四奖章获得者 

部分农民工子弟免费成长导师 

北大民营总裁班最受欢迎教

授，清华大学深圳研究院最受欢迎

教授，中山大学时代华商十大名师；

中山大学、华中科技大学特聘兼职

教授；搜狐营销谈判顾问及连续三

届最佳人气讲师。 

谈判历历在目 

 台湾裕隆华晨汽车集团谈判 

 东风汽车 5000 万出口谈判 

 某叶岩气平台 2亿转让谈判 

 智联招聘-美大使馆谈判 

 诸多公司催债谈判 

 16对夫妻离婚协调谈判 

 5位大男孩的成长辅导 

学 员 说  

 


